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“Como habrá podido ver mis 

acciones de marketing son 

diferentes e impactantes.  

Con ello quiero demostrarle que 

depositando su confianza en mi 

persona y mis servicios como 

asesor inmobiliario no lo 

defraudaré .   
 

Llámame y sin compromiso le 

explicare cómo, cuándo y por qué 

le seré de utilidad.” 

  

Estimado propietario, como asesor inmobiliario experto en 

la Avda. Pintor Felo Monzón, soy conocedor de la venta de 

su propiedad desde hace  más de seis meses. 

Permítame comentarle que tiempo y suerte son dos 

factores que no conjugan nada bien en esta nueva 

situación de mercado.  

Quizás usted no disponga de mucho tiempo para 

atender la actividad que supone todo el proceso de 

comercialización de su vivienda y a esto se le sume que 

tenga que hacerlo en un corto plazo de tiempo. 

Si este es su caso entonces si necesitará 

mucho del factor suerte y por eso le 

aconsejo que no deje “a la suerte” la 

venta de su vivienda.  

No obstante encontrará dentro del sobre 

dos soluciones inmediatas que le pueden 

servir de ayuda. 

¡Mucha suerte con las dos! 
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Quizás sea el momento de probar otras 

opciones y aplicar nuevas técnicas de 

marketing en la venta de su propiedad que 

la hagan destacar sobre las otras que 

compiten con la suya. 

Considere que la dedicación, el plazo de 

venta del que dispone y la aparición de un 

comprador no pueden depender de la 

casualidad.  

En el sobre encontrará dos opciones que le 

pueden ayudar. Una de ellas es un AS, se 

lo garantizo. 

¡Elija la mejor para usted! 

Estimado propietario, usted ya me conoce, tan bien 

como yo conozco el tiempo que lleva su piso en 

venta en la Avda. Pintor Felo Monzón. 

Créame si le digo que se está jugando la venta de su 

propiedad a “una sola carta” y ya sabe como es este 

juego; impredecible, caprichoso y altamente 

dependiente del azar. 
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Estimado propietario, aquí estoy de 

nuevo.  

Esta vez quiero tener el pequeño detalle 

de invitarle a un café.  

Le agradecería que me tenga en cuenta 

llegado el momento de que decida vender 

su casa a través de un asesor 

inmobiliario. 

Si lo desea podemos reunirnos antes sin 

ningún compromiso por su parte y estoy 

segura de que le aportaré información de 

mucho valor para la venta de su vivienda. 

Estaré encantada de hacerlo. 

Guarde mi tarjeta de visita y Disfrute de 

su café presentando el vale en Cafetería 

Plaza. 

Que tenga un buen día. 

Dior García 


