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Expectativas personales y generales sobre el curso 



 
 
 
 
 
 

 
 

 

 

La Prospección Telefónica VERSUS Telemarketing 



 
 
 
 
 
 

 
 

 

 

Zona de trabajo: elección, prospección y 
seguimiento de inmuebles 

 



 
 
 
 
 
 

 
 

 

 

Estrategias de comunicación con FSBOs 



 
 
 
 
 
 

 
 

 

 

Herramientas y técnicas de comunicación efectivas 



 
 
 
 
 
 

 
 

 

 

Tratamiento de las objeciones y cierre de citas 
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